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URBAN GARDEN 
 

 
    

38, rue de Strasbourg 

44000 Nantes 

� +33 (0)6 62 32 24 22 

Contact 

Félix NICOLON 

@ : felix.nicolon@free.fr  

 
    

Mission 
Démocratiser le « mur végétal » 
dans des secteurs de marché ciblés 
au niveau national et européen. 
 

    

Activité 
Distribution d’un procédé de 
végétalisation verticale modulaire 
extérieur et intérieur (panneaux à 
végétaliser) 
Domaine d’activité  
⌧ Construction Durable 
 

    

Stade de développement 
⌧ 1er produit, 1er client 

⌧ Développement commercial 

 
    

Date de création : 06/2008 

Nombre de salariés initial : 1 

Nombre de salariés actuel : 1 

Nombre de salariés à 3 ans : 8 

Fonds propres : 6000 K€ 

Fonds levés : 0 K€ 
Montant recherché : 200 K€ 

    

Aujourd’hui, je recherche 
⌧ Des partenaires financiers 

⌧ Des partenaires commerciaux 

⌧ Des partenaires "industriels" 

 

ACTIVITÉ  
Activités de l’entreprise 
Urban Garden propose une solution 
de végétalisation verticale modulaire 
facile d’installation. Nos panneaux 
standardisés et végétalisés s’adaptent 
à tous types de bâtiments et de 
surface. La végétalisation des 
bâtiments apporte des atouts 
techniques certiains : isolation 
thermique, dépollution de l’air, 
régulation de l’humidité, isolation 
phonique… 
Perspectives produits : 
Le concept novateur facilite la 
démocratisation des murs végétaux, 
notamment entre terme de rapport 
qualité / prix. Il ouvre de nouvelles 
perspectives de développement et 
apporte des solutions concrètes pour 
des constructions durables et 
écologique. 
Un Contexte favorable : 
La démarche de développement 
durable est aujourd’hui au cœur des 
projets d’aménagements urbain. L’éco 
construction est un marché très 
porteur. Réintégrer la bio-diversité en 
milieu urbain en utilisant la 
végétalisation verticale qui au délà de 
ses aspects esthétiques : isole et 
protège efficacement les bâtiments 
(Classé A4 par le CSTB). 
Innovation : 
Le procédé Urban Garden apporte de 
nette amélioration par apport aux 
procédés présents sur le marché : 
- Le procédé modulaire proposé peut-
être transporté, stocké et exporté 
facilement contrairement au 
technologies actuelles 
- Les modules de taille standardisés 
sont légers et s’installent rapidement 
(pas de gros-œuvre)  
- Il nécessite un entretien très réduit 
et les économies d’eau sont 
importantes grâce à la forte 
rétention d’eau des modules : 15-
20l /m2  
- Les produits Urban Garden 
avoisinent un prix aux alentours de  
500€/m2 contre 800 à 1000€/m2 chez 
les concurrents. (Patrick Blanc, 
Canevaflor…) 
 

L'ÉQUIPE  
Les acteurs : 
Urban Garden se compose d’une 
équipe de 4 associés aux 
compétences complémentaires : 
architecte, btp, consultant & 
juriste.  
L’entreprise est a été incubé par 
Atlanpole, Technopole de la 
région pays de la loire à vocation 
Européenne. Elle accompagne 
efficacement le développement 
économique et la R&D de la 
structure.  Nous intégrons 
également Végepolys, le pôle de 
compétivité mondiale de 
l’innovation végétale. 
PERSPECTIVES DE 
DÉVELOPPEMENT  
La mission : 
Démocratiser la technique de 
végétalisation des bâtiments dans 
des secteurs ciblés. Intégrer la 
construction durable comme acteur 
à part entière. (validation technique 
du CSTB & CEMAGREF en cours ) 
Ambitions : 
- Conquerir le marché de l’éco-
construction en intégrant une 
démarche globale HQE. (synergie 
avec architectes) 
- Mise en place d’un réseau de 
distribution européen de 
modules prêts à poser (paysagistes 
& architectes) 
- Développer des nouvelles 
solutions d’intégration de la bio-
diversité : cube végétal, tableau 
végétal, culture productive 
verticalisée (Japon) 
MARCHÉ / CLIENT 
3 secteurs ciblés : 
- L’éco construction : Mettre en 
œuvre, au côté des architectes et 
promoteurs, des bâtiments 
végétalisés  pour améliorer ses 
performances énergétiques. 
Collectivités Locales & Gdes 
entreprises 
- Décoration végétale : Réseau 
de distribution de paysagiste 
européen. 
Clients finaux : PME & CSP+ 
- L’événementiel : proposer des 
murs végétaux auprès d’exposants 
dans les salons professionnels. 
Clients finaux : Grandes Entreprises 

Investisseurs Clients Concurrents 
   

 




