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Mission 
Concourir au développement durable 
 

    

Activité 
Développement, fabrication et 
commercialisation de moteurs qui 
économisent 30% de matière 
Vente de licences 
 
Domaine d’activité 
⌧ Eco-conception 

    

Stade de développement 
⌧ Développement technologique 

    

Nombre de salariés initial : 0 

Nombre de salariés actuel : 0 

Nombre de salariés à 3 ans : 20 

Fonds propres : 600 K€ 

Fonds levés : 45 K€ 

Montant recherché : 500 K€ 
 

    

Aujourd’hui, je recherche 
⌧ Des partenaires financiers 

⌧ Des partenaires "industriels" 

 

ACTIVITÉ  
 
- Activité principale 

 

Notre entreprise développe des 
produits pour réaliser des 
économies substentielles de 
matière et/ou d’énergie 

 
- Marché et produits 

 

Notre marché est celui des moteurs 
à combustion interne. 

 

Notre offre comporte : 
• Des licences pour moteurs à 4T 
• Des moteurs 2T 

 
- Avantages compétitifs 
 

o Poids (gain > 30%) 
o Encombrement (gain > 30%) 
o Longévité accrue 
o Très faible consommation  
o Très peu de rejets polluants  

 
- Facteurs de succès/atouts 
 

o Nos brevets 
o La diversité des segements des 

marchés accessibles 
o Le volume global du marché 

adressé ( ~ 1 bilions d’ € / an) 
 
- Contribution à l’évolution du marché 

 

Les gains de poids, d’encombrement, 
de consommation, de très faibles 
rejets et de longévité  sont des 
facteurs clefs de succès pour de 
nombreuses applications, dont : 
 

• les motorisations hybrides 
• les véhicules légers 
• les embarcations légères 
• les engins de loisirs « verts » 
• les appareils pour espaces verts 

 
- Différenciation de nos moteurs 2T 

 

Nos avantages compétitifs sont 
d’ajouter aux avantages des 
moteurs 2T, les avantages des 
moteurs 4T : 
 

• Très peu de rejets polluants 
• Grande durée de vie 
• Très faibles consommations  

d’ huile et de carburant 
Périodicités d’entretien espacées 
 

L'ÉQUIPE  
 
- M. Toufik SIGUERDIDJANE 
 

• Fonction : CEO 
• Expérience : Direction et 

développement de filiales dans 
des grands Groupes (ALSTOM, 
AREVA, CEGELEC) 

 
- M. Michel MARCHISSEAU 
 

• Fonction : CTO 
• Expérience : Direction de 

projets d’innovations 
technologiques dans un grand 
Groupe automobile 

 
 
PERSPECTIVES DE 
DÉVELOPPEMENT  
 
-  Nos perpectiives à 5 ans 
 

• Chifrre d’affaire de 50 M€ 
• Valorisation supérieure à 20 

M€ 
 
-  Nos challenges 
 
 

• La fiabilité de nos produits 
• La pérennité de nos 

développements et de nos 
fabrications 

 

 

MARCHÉ / CLIENTS 
 

-  Secteur du transport 
 

• Petits constructeurs 
Ventes de nos moteurs dont 
nous assurerons la maîtrise 
d’œuvre des fabrications 

 

• Grand constructeurs 
Vente de licences 

 

- Secteur des loisirs 
 

• Partenariat de développement 
• Vente de licences 

 

-  Secteur des espaces verts 
 

• Constructeurs d’équipement 
Ventes de moteurs dont nous 
assurerons la maîtrise d’œuvre 
des fabrications 

 

• Collectivités 
Promotion de notre image pour 
nous faire référencer 

Investisseurs Clients Concurrents 
 
 

 
 

 
 

 




